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О компании AtomPark Software

AtomPark Software работает на рынке программного обеспечения с 2001 года. Основные направления деятельности – разработка и продвижение программного обеспечения для информационной безопасности, email и мобильного маркетинга. Центральный офис расположен в Санкт-Петербурге. 
С 2006 года компания вышла на российский рынок с проектами StaffCop и ePochta, с 2008 года запущен проект Security Curator: 
· StaffCop - программа для обеспечения корпоративной информационной безопасности, слежения за компьютерами локальной сети и контроля рабочего времени сотрудников организаций
· ePochta – пакет программ для email-маркетинга, смс рассылок и мобильного маркетинга. С помощью ePochta Вы можете осуществить массовые персонализированные email рассылки, отправить смс рассылки своим клиентам. 
· Security Curator – система корпоративной информационной безопасности для среднего и крупного бизнеса.
Наши сотрудники - это более 30 высококвалифицированных специалистов в области разработки программного обеспечения, маркетинга, продаж. Их опыт и знания позволяют нам с уверенностью смотреть в будущее.
Сейчас ЗАО "АтомПарк Софтваре" активно работает на рынке России и СНГ. Наша цель - сделать StaffCop лидером российского рынка систем наблюдения за компьютерами локальной сети.
Преимущества сотрудничества для партнеров
Партнерская программа направлена на построение взаимовыгодного сотрудничества в распространении и продвижении программного продукта StaffCop.

Став нашим партнером Вы получаете:

Расширение ассортимента предлагаемых вами товаров и услуг, выход на новые рынки;
Дополнительный доход от работы с имеющейся клиентской базой;
Рекламная, маркетинговая, информационная поддержка;
Участие в специализированных маркетинговых программах по стимулированию продаж в рамках Партнерской программы;
Обучение персонала партнера;
Он-лайн вебинары для партнеров;
Размещение информации о партнере в специальном разделе сайта StaffCop;
Бесплатная лицензия StaffCop на 10 пользователей, которая предоставляется после первой продажи минимум на 10 пользователей. 

Общие положения

Партнерская программа StaffCop предназначена для компаний, работающих на рынке информационных технологий и занимающихся поставкой и внедрением ПО.

Компания, занимающаяся поставкой программного обеспечения StaffCop, обязана соблюдать все правила политики лицензирования и правил продаж, установленные AtomPark Software и прописанные в лицензионном договоре.

Компания AtomPark Software оставляет за собой право не осуществлять отгрузку компании, не являющейся официальным Партнером, либо нарушившей требования политики лицензирования или правил продаж.

Партнерские статусы

Компания, работающая на рынке информационных технологий и занимающаяся прямыми поставками программного продукта StaffCop корпоративным заказчикам, может получить официальные партнерские статусы StaffCop Certified Partner, StaffCop Silver Partner и StaffCop Gold Partner.

StaffCop Certified Partner – компания, которая впервые закупает решение StaffCop и не берет на себя дополнительных обязательств по сотрудничеству с AtomPark Software. Этот статус доступен всем компаниям, заинтересованным в реализации продукта StaffCop,  и может стать отправной точкой к дальнейшему сотрудничеству и получению более высокого статуса Партнерской программы.

StaffCop Silver Partner – компания, закупающая решение StaffCop и выполняющая ряд дополнительных требований, необходимых для получения статуса.

StaffCop Gold Partner – активно работающие компании, которые выполняют указанный объем продаж. 

Требования компании AtomPark Software, предъявляемые к партнеру в зависимости от статуса:

	Требования
	Статус Партнера

	
	Certified Partner
	Silver Partner
	Gold Partner

	Наличие web-сайта
	Желательно
	Да
	Да

	Размещение информации о решении на сайте и условий его приобретения
	Желательно
	Да
	Да

	Участие в вебинарах, семинарах, конференциях и выставках
	Желательно
	Желательно
	Да

	Распространение материалов о продукте
	Желательно
	Желательно
	Да

	Выделенный специалист по продукту
	Нет
	Нет
	Да

	Совершение сделки минимум на 10 пользователей
	Нет
	Да
	Да

	Прохождение тестирования на знание продукта выделенным специалистом
	Нет
	Нет
	Да

	Совершение минимум трех сделок в квартал, сделки должны быть не менее, чем на 10 пользователей каждая
	Нет
	Нет
	Да

	Объем продаж в квартал минимум на 100 тус. рублей к переводу
	Нет
	Нет
	Нет




Возможности партнеров:

	Возможности Партнера
	Certified Partner
	Silver Partner
	[bookmark: _GoBack]Gold Partner

	Партнерская скидка
	25%
	30%
	35%

	Предпродажная консультация
	Да
	Да
	Да

	Обучение менеджеров по продажам специалистами компании AtomPark Software
	Нет
	Да
	Да

	Размещение информации на сайте SaffCop
	Нет
	Да
	Да

	Возможность участия в маркетинговых программах 
	Да
	Да
	Да

	Бесплатные лицензии для внутреннего использования 
	Нет
	Да
	Да

	Предоставление партнерского сертификата
	Нет
	Да
	Да

	Оказание технических консультаций по продукту
	Да
	Да
	Да

	Участие в вебинарах для Партнеров
	Да
	Да
	Да



Прайс-лист
Рекомендуемые цены на программный продукт StaffCop представлены на сайте продукта в разделе «Купить», а также в партнерском разделе сайта. В случае дозакупки прав пользования программным продуктом его цена рассчитывается индивидуально, исходя из требований клиента.
Продажа продукта StaffCop должна осуществляться по ценам не ниже тех, которые указаны на сайте продукта. В случае выявления несогласованного с AtomPark Software уменьшения стоимости продукта при продаже конечному пользователю, AtomPark Software не гарантирует отгрузку продукции в установленные сроки, а также оставляет за собой право заблокировать поставку и аннулировать партнерский статус в одностороннем порядке.
Заказ и оплата лицензий
Заказы продукции осуществляются на основании заявки партнера, описанной в лицензионном договоре.
Отгрузка регистрационных данных к продукту StaffCop осуществляется только после поступления оплаты на расчетный счет AtomPark Software.
Возвраты денежных сумм по выполненным заказам не производятся. Если по какой-то причине конечный пользователь отказался от заказа, либо от исполнения финансовых обязательств по нему, либо в ином случае, при этом заказ уже был исполнен, деньги Реселлеру не возвращаются. Но при этом Партнер имеет возможность обсуждения зачета потерянных средств, в счет специальной скидки в следующем крупном корпоративном заказе, при этом ключи по отзываемому заказу аннулируются. Объем нового корпоративного заказа, а также вариант скидки обсуждается с Партнером индивидуально в каждом конкретном случае. При этом вся сумма может быть восполнена при нескольких крупных корпоративных заказах (Внимание! В данном случае крупный корпоративный заказ не может быть предметом конкурсных торгов, либо других публичных или внутренних тендеров.)
Маркетинговая поддержка
Компания AtomPark Software осуществляет маркетинговую поддержку Партнеров. Партнеры, начиная от статуса StaffCop Silver Partner, и выше могут бесплатно получить комплект маркетинговых материалов. Также, компания обеспечивает материалами партнеров, участвующих в выставках и конференциях для конечных клиентов направленных на продвижение продукта StaffCop.
Все макеты маркетинговых материалов доступны в партнерском разделе сайта www.StaffCop.ru.
Копания AtomPark Software готова принимать участие в инициативах Партнеров, направленных на продвижение продукта StaffCop и способствующих развитие бизнеса Партнера. AtomPark Software оказывает поддержку Партнерам при проведении совместных акций, семинаров и прочих мероприятий, направленных на продвижение решения StaffCop. Условия финансового участия AtomPark Software в совместных мероприятиях обсуждаются индивидуально с Партнером.
Предпродажная поддержка
AtomPark Software осуществляет предпродажную, маркетинговую и техническую поддержку Партнеров.
Компания готова предоставить Партнеру презентационные и маркетинговые материалы, демо-версии, техническую документацию и сопроводительные письма, если это необходимо в переговорах с заказчиком. Возможно также консультирование по телефону, демонстрация работы программы с помощью вебинара, выезд специалиста при крупных заказах для проведения технической презентации.
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